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MBA آشنایی با گرایش فروش



درباره بهار
موسسه آموزش عالی بهار از سال ١٣٨١ فعالیت خود را آغاز کرده و در دو دهه ی اخیر با برگزاری بیش از ٣٠٠ دوره 

مدیریت MBA تحت نظارت وزارت علوم، تحقیقات و فناوری، از فعالان تخصصی آموزش دوره های مدیریتی به 

 MBA شمار می رود. این مرکز در سال ١٣٩١، موفق به اخذ لوح افتخار برترین برند آموزش در حوزه ی مدیریت 

است.

این موسسه در جهت پرورش مدیران موفق، اقدام به برگزاری سمینارهای مدیریتی برای سازمان ها و شرکت ها 

کرده؛ همچنین برای اولین بار در ایران دوره های عالی مدیریتی DBA و Post DBA را تعریـف و اجرا نموده است. 

موسسه بهار در تلاش است دوره هــای مدیریت را به صورت ترکیبی از علم و عمل به علاقه مندان این حوزه ارائه 

نماید؛ چـراکه نه می توان علم را از مدیریت حذف کرد و نه می تـوان علم مدیریـتی را بدون عمل مدیریـتی به ثمر 

رساند.

امید است بتوانیم با موفقیت رسالت خویش را به سرانجام برسانیم.



MBA فروش چیست

فروش، توانایی برقراری ارتباط، متقاعدسازی و تاثیرگذاری بر مخاطب است.

این دوره به افراد در شناخت روند و سناریو ی فعلی بازاریابی و فروش کمک می کند. نیـروهای فروش، مشاورین 

خریـداران هستـند و بـه آن هـا کمک می کنــند که بهتریـن انتخاب را انجـام دهند. تقریـبا هر صنعتی برای تبلیـغ و 

فروش محصـولات و خدمات به مدیران فروش و فروشندگان حرفه ای متکی است. در همین راستا، در این دوره، 

هـم سویی کانال فـروش، آمـوزش فـروش، تعیین اهداف فـروش، تجزیـه و تحلیـل رونـد فـروش و بازار بــــررسی 

خواهند شد.

تمامی علاقه مندان به حوزه ی فـروش، سرپرستان فروش، مدیران ارشد فروش و بازاریابی می توانند از این دوره 

بهره ببرند.



سرفصل ها و اساتید MBA فروش
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مدیر گروه دوره



دستاوردهای دوره MBA فروش
یادگیری مهارت های فروش، از سطح کارشناسی فروش تا رهبری

تقویت و یادگیری فنون مذاکره ی حرفه ای

تسلط بر مهارت های فروش مشاوره ای و چگونگی جلب اعتماد مشتری
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